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) SALEDIRECT
Uber mich

e Uber 25 Jahre Erfahrung im Business-to-Business-
Vertrieb

et Als Verkaufer im In- und AuRendienst, Vertriebsleiter
und Geschaftsfihrer im Mittelstand

e Schwerpunkt: Erklarungsbedurftige Produkte und
Dienstleistungen

* Seit 2005 als Trainer, Berater, Coach, Autor und
Speaker

 Mehr als 300 Projekte: Training, Beratung, Sales-
Outsourcing. Coaching

e Social-Selling-Experte

e ZeitgemaR und hoher Praxisbezug

e Buchautor, Blogger und Gastautor in Fachmagazinen
e Trainer und Berater in der Confidos Akademie Giel3en

 Namhafte Kunden und Referenzen, z. B.: Atlas Copco
Kompressoren, ABICOR Binzel, Stppert Deutschland
GmbH, achelos AG, Planatol GmbH etc.



Warum Social-Selling

Jedes Unternehmen braucht neue Kunden!

Klassische Kaltakquise funktioniert nicht
(mehr)

Telefon-Akquise wird immer schwieriger
— Erreichbarkeit
— DSGVO
Ricklaufguoten bei Mailing-Aktionen < 1%

Messen/Kongresse finden nur eingeschrankt
statt und man trifft immer die gleichen
Menschen

Klassische Werbung im B2B-Umfeld nicht mehr
zeitgemald und nahezu wirkungslos

Unsere Zeit und die junge Generation wird
immer digitaler!

-




Was ist Social-Selling nicht:

Ein Ersatz fur klassische Vertriebsmethoden
und Prozesse

Spielerei
,Ab und zu mal etwas posten”
Zeitverschwendung

Wundermethode, mit der man jeden
Kunden gewinnt

Automatisierte Lead-Maschine, die alle
anderen Vertriebs- und
Marketingmalnahmen Utberfliissig macht

Etwas, was man mal eben so nebenbei
macht
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Was ist Social-Selling?

Die zeitgemalle Methode zur Optimierung
der bestehenden Vertriebsstrategie

Ein zielfUhrender Prozess mit dem Ziel neue
Kunden zu gewinnen

Ein Turbo fir die Akquise!

Der Weg, um Sichtbarkeit und Reichweite
zu erzielen

Die wirksamste und kostengtinstigste
Vertriebs- und Marketingmethode unserer
Zeit




Drei Kundenkreise

Kundenkreis 3: Vertrauensaufbau

Diese Kunden:
Stehen ganz am Anfang
Tagesgeschaft Uberwiegt
Brauchen noch das Bewusstsein,
dass etwas verandert werden muss
Kaufentscheidung ist noch weit
weg




Wer sind XING und LinkedIn?

XING’

GroRte deutschsprachige Business-
Plattform

19 Mio. Mitglieder, ca. 2,8 Mio.
Premium-Mitglieder

54% Fuhrungskrafte, 12%
Geschaftsfhr./ Vorstande, 25%
Direktor/Fachbereichsleiter, 18%
Manager

Portal flir den typischen deutschen
Mittelstand

Premium-Mitgliedschaft, ca. 100,-
€/Jahr

Linked [}

Weltweit groRte Business-Plattform

800 Mio. Mitglieder, 16 Mio. mit
deutsch-sprachigen Profilen
Entscheider von grolieren und

international ausgerichteten
Unternehmen

Profile in verschiedenen Sprachen
moglich
Verschiedene Premium-Varianten, ab

ca. 350,- €/Jahr - Sales-Navigator fir
ca. 600,-€/Jahr

Unternehmens-Account moglich und
sinnvoll

Hashtags moglich und sinnvoll



Holger Steitz

Vertriebs-Exzellenz fur den Mittelstand

Beratung

Training Coaching

info@sale-direct,de

matischer und digit

Flr ne den und mochr

SALE DIRECT GmbH

Holger Steitz
Mehr Umsatz und neue Kunden mit klassischen
Vertriebsmethoden und Social-Selling!

Themen: #motivation, #salestipps, #b2bvertrieb,
#vertriebstraining und #neukundengewinnung
Frankfurt/Rhein-Main - Kontaktinformationen

12.218 Follower:innen - 500+ Kontakte
e - . ™ ™
| | | |
m N Abschnitt hinzufligen PAS Mehr P

Serviceleistungen 2
VerhandlungsfUhrung, Fihrungskrafteentwicklung, Unternehmenstraining, Unterneh...
Alle Details anzeigen

lhr Dashboard
Nur ftir Sie sichtbar

087

Profilansichten

W Superstar

363 114

Aufrufe Ihres Beitrags Mal in Suchen erschienen

Offentliches Profil Q
bearbeiten
Profil in einer anderen (2]

Sprache hinzuftigen

Anzeige

M

Zeit flir einen
neuen Job?

Vernetzen Sie sich
mit Uber 20.000
Headhuntern und
Recrurtern.

Mehr erfahren

Kennen Sie ...7

~
hN

Q Marc Rohe

Ty
| Vernetzen |

Claim Your Free
Trial
Al-powered writing
assistant that saves

you time by
generating content

Mehr erfahren

xs Carsten Beskow
=" |ngenieur-Kontor-5ottrum GmbH

S

41 » Superior Clamping and Gripping

hN

e Dirk Weber

Sy
| Vernetzen |

S

S freut sich jeden Tag tolle Autos zu
Y 4

Ty
| Vernetzen |

A



Im Fokus Alle anzeigen ¢ > + 7

Ich bin sauer! @ ¢ Wie man das Vertriebsteam fit Als ich 1994
fir die Zukunft macht]... bin, hatte ict

r

O @ & 56-31 Kommentare © 61 Kommentar © 9-2 Komm

Info 7

Ich bin Experte fiir den Vertrieb und die Neukundengewinnung fur erklarungsbedurftige
Produkte und Dienstleistungen im B2B-Umfeld. Seit fast 30 Jahren beschéftige ich mich damit,
wie Unternehmen erfolgreich Investitionsgiiter und Lasungen an Geschaftskunden verkaufen
kénnen. Mit meinen Kunden entwickele ich wirksame Konzepte, wie man mehr
Auftragseingang, Umsatz und Ertrag generieren kann. ich zeige auf, was es tatsdchlich
bedeutet, wenn man aktiv mit systematischen Prozesse und nachhaltigen Konzepten
ernsthafte Neukundenakquisition betreibt.

Meine Kunden sind meist kleine und mittelstdndische Unternehmen — die Hidden Champions,
die Innovationstreiber, die Spezialisten — die 3,7 Millionen KMU's in Deutschland, die das Land
zu dem gemacht haben, was es ist. Meine Workshops und Seminare sind begeisternd und
bieten durch den extrem hohen Praxisbezug direkt umsetzbares Wissen fuir die sofortige
Umsetzung im Unternehmensalltag.

Mit meinem Unternehmen - der SALE DIRECT GmbH - biete ich neben Beratung, Training und
Coaching aktive Vertriebsunterstlitzung im Rahmen von Sales-Outsourcing Projekten, mit dem
Ziel mehr Leads, Anfragen und schlielich Auftrage fur die Unternehmen zu generieren.

Inzwischen sind mehrerer Fachblicher von mir erschienen. Leseproben und Bestelllinks
erhalten Sie auf meiner Website.



Berufserfahrung

SALEDIREC]

SALE DIRECT GmbH
17 Jahre

Berater - Trainer - Umsetzer
Selbststéndig

2004-Heute - 17 Jahre
35469 Allendorf/Lda.

Training, Beratung und Coaching fiir erfolgreichen B2B-Vertrieb fur kleine und
mittelstandische Unternehmen. Social-Selling-Experte, erfolgreiche
Neukundengewinnung, Strategien, Strukturen und Prozesse im Vertrieb.
Erfolgreicher B2B-Vertrieb mit Haltung und der richtigen Einstellung

§‘A’L_E/W_RF(;I' Home - Sale Direct

Sales- und Business-Coach
Selbststéndig

Jan. 2020-Heute - 1
Allendorf (Lumda), Hessen, Deutschland

Jahr 8 Monate

Als Systemischer Coach unterstltze ich Flihrungskrafte und Vertriebsexperten
bei ihrer herausfordernden Arbeit, in Verdnderungsprozessen und helfe,
anspruchsvolle Ziele zu erreichen.

Online-Business-
& Coaching mit...

Geschiftsfiihrer
Dr. Kurt Géhre GmbH & Co. KG
Jan. 1998-Dez. 2004 - 7 Jahre

Kenntnisse und Fahigkeiten

CAm Test teilnehmen )

Social-Selling

Beratung Vertrieb - 1

Neue Kenntnis hinzufligen /

Rodrigo Tapia Haarmann hat diese Kenntnis bestitigt

Training Vertrieb - 1

Rodrigo Tapia Haarmann hat diese Kenntnis bestatigt

Empfehlungen
(0] erteilt

Uwe Maier
Geschaftsfihrer bai

PAMA paper
machinery GmbH

(3) erhalten

ai 2021, Uwe Maier

Susanne Schmidt
Kubernetes - Know

how

Mehr anzeigen ~~

Um eine Empfehlung bitten /

Herr Steitz hat uns in einem mehrtdgigen Workshop
bei der Analyse und Neuausrichtung unseres
Vertriebs unterstatzt. Die gemeinsam erarbeiteten
Handlungsempfehlungen zeigen bereits erste
Erfolge. Um auch zukinftig diesbzg... Mehr
anzeigen

Wir haben einen 3-tdgigen Workshop zum Thema
Aufbau Vertriebsstrukturen durchgefiihrt. Wir haben
sehr viel gelernt, ordentlich Hausaufgaben fur uns
mitgenommen und werden sicherlich weiterhin in
Kantakt bleiben. Vielen Dank fur di... Mehr anzeigen

Mehr anzeigen ~



Nur noch 2 Schritte fir mehr Erfolg auf XING. v

SALEDIRECT Vertriebs-Exzellenz
fiir den Mittelstand

& info@sale-direct.de Systematischer und digitaler Vertrieb far
neue Kunden und mehr Umsatz im B2B-Bereich

Beratung, Training, Coaching

L, 06407 40484-0

-

HOlger Steitzm ( Visitenkarte bearbeiten ) wee

Professionelle Neukundenakquise und Social-Selling
im B2B-Vertrieb

B Partner / Gesellschafter, Vertriebsexzellenz fiir den Mittelstand, SALE
DIRECT GmbH

B Freiberuflich / Selbststandig, Trainer/Berater, Confidos Akademie
Hessen

¥ Buchbar bei XING Coaches + Trainer
@ Allendorf/Lda., Deutschland
2: 18916 Kontakte

Deine Profilsichtbarkeit

& Nur Du kannst das sehen.

Profilbesuche 59+

Tipp: Mach andere auf Dich neugierig, z.

mit Beitragen in Deinen Gruppen. 'n (': F
0 "0 "0«49

Alle Profilbesuche =

(&3]

209 101311

-mal in Suchen erschienen -mal auf der Startseite erschienen
Tipp: Je volistandiger Dein Profil ist, desto Tipp: Schreib, teil und kommentiere
besser wirst Du

Sichtbarer werden —




Uber mich

Seit fast 20 Jahren beschaftige ich mich damit, wie Unternehmen erfolgreich Investitionsgiiter und
Lisuneen an Geschaftskunden verkaufen kdnnen. Mit meinen Kunden entwickele ich wirksame
Konzepte, fir mehr Auftragseingang, Umsatz und Ertrag.

Meine Kunden sind meist kleine und mittelstandische Unternehmen — die Hidden Champions, die
Spezialisten — die 3,7 Millionen KMLUs in Deutschland, die das Land zu dem gemacht haben, was es ist.
Meine Workshops und Seminare sind begeisternd und bieten durch den extrem hohen Praxisbezug
direkt umsetzbares Wissen fiir die sofortige Umsetzung im Unternehmensalltag.

Mit meinem Unternehmen - der SALE DIRECT GmbH - biete ich neben Beratung, Training und Coaching
aktive Vertriebsunterstitzung im Rahmen von Sales-Outsourcing Projekten, mit dem Ziel mehr Leads,

Anfragen und schlieBlich Auftrage fiir die Unternehmen zu generieren.

Inzwischen sind mehrerer Fachbiicher von mir erschienen. Leseproben und Bestelllinks erhalten Sie
auf meiner Website

Weniger anzeigen *

# Hinweis: Bald auf allen Gerdten verfigbar. versprochen.

Werdegang

Berufserfahrung

Selbststandig / Freiberuflich
Bis heute & Jahre und 10 Monate, seit Mow. 2016 Wﬁ

Trainer/Berater ¢
Confidos Akademie Hessen

Weitere Details

Partner | Gesellschafter
Bis heute 16 Jahre und & Manate, seit 2005 SALEDIRECT

Vertriebsexzellenz fiir den Mittelstand 2

SALE DIRECT GmbH

Die SALE DIRECT GmbH unterstiitzt meist mittelstandische Unternshmen bei

L




Fahigkeiten und Kenntnisse
e e

Tog-Spesker Kwnden Gewinnung Lesd Generisrung aSakte Vertrishsprozesse

Angebo et Fr gien und Preisdurchsstzung Anftragsengang Um=zat:

neue Kunden Prosduldtsinfiihreng Werkaufs Story Erschlisfung newer Marihe

Vet tzung tErims wartriebsoptimi Check-up vertrish
Marketing Unberstitoung Optimierung Verkauf Aufbems Veririch Handler
Vertriebstraining: Ziglgruppen Analyse: Nutzen Analyse Vertriehs-Training

g Ver i Wortriige zum Thesan Vertrieh und Neuksndengewin

Impulsvortrage zum Thema Vertrieh und Neulunden Coaching Trainang

Unternehmans bermtang Parsonsl Cosching K ikt inil ermark

Trminer Suche und Vermittheng von Sertri itarheitern mn Vertrists| Vestrieh

Businesx Development Beratung Fihrengsiraftesmwickung Interimsmanagement

Fedner Schulung ‘Coaching fur Vertriebsleier

Wizniger anzsigen -~

Frofildetails Foatfolic Weitere Frofile im Netz Eruppen Bktivitaten

Ich suche Hinzufiigen

Urcemebmen e Auftrige und Neugeschift im B26-Bereich generieren wolen
die erfolgnsiche verrishskonnepte sechen die ihne vertrishsorganisation fiziester und efiektiver sesricht=n mibchten
die ibre Anpebotsquote ethihen michten e besere Preise durchestrmn micheen
die Ibr Vertriehsiesm oum Erfolg schulenendlcoachen lassen mbchten. Auftifge onden  Mandemen KU

Mim=szand Kooperaionen ‘werrisbamitarbeiter werimfrprafs Consultants Freslanosr

SeleTminng  VertisheTamng  ver i vertr

Vortrige um Thema i B2E i 3gr um Thema Yertrieh end Neukend mzesinaung

Sudhe e Vermittung von vertriebemiterbeiters end Fahrengshrifen

Sprachen Hinzufilgen
CQualifikationen Hinaufigen

P~ W M e el s b Tt edem tammed i  DlomssEm §lmel mom ot "SOAE




Portfolio

Neue Kunden gewinnen - den Vertrieb optimieren!

Als Akquise- und Vertriebsexperte helfe ich Ihnen neue Kunden zu gewinnen und lhre Vertriebs-

prozesse nachhaltig auf Erfolg auszurichten. Neben der Strategieentwic

ing und dem Training der

Mitarbeiter begleite ich Sie als Coach, Berater und Umsetzungsunterstiitzer im aktiven Vertrieb.

LEAD-

GENERIERUNG

VERTRIEBS-
STRATEGIE

Lie Zusammenarbeit mit
SALE DIRECT hat unsere
Geschaftsentwicklung enorm
befilgeit. Die persdnliche Art
von Herm Steitz wahrend
der Projektarbeit war sehr
angenehm.”

Christian Kress, Inovasec

VERTRIEBS-
OPTIMIERUNG

Jch moéchte mich fir die gute
Zusammenarbelt mit Ihnen
bedanken. Es ist einiges dabel
herausgekommen, das wir
erst mal, zusammen mit den
Ergebnissen der anderen
MarketingmaBnahmen,
verarbeiten missen.”

WIR MACHEN
SIE ZUM
VERTRIEBSPROFI

KUNDEN-
STIMMEN

Etwas hinzufugen




@M Akquisemanager X XING [ Linkedin < CleverReach () bitly.com m Trello  —= SALE DIRECT GmbH
@utomotive AMND Entwicklung

L

Start

lhr Netzwerk

Personen ~ | Kontakte € ~ RNl | Bl | Aktuelles Unternehmen ~

—— e —

é Sparkasse GieBen [ luckycloud ﬁ Facebox

= P =

Jobs Machrichten  Mitteilunge

[ Alle Filter

Zuriicksetzen

Etwa 60.000

Ergebnisse

@
8
o
S
&

y

Mit Sales Navigator suchen
12 weitere Filteroptionen

Jan Lewalter - 2.

Entwicklung / Vertrieb
Neu-Anspach

Vergangene: Projektingenieur / stellvertretender Abteilungsleiter Entwicklung bei Pancon Corporation

- f + ~ a ¢ +
af Boris Malsy ist ein gemeinsamer Kontakt

Bastian Albracht « 2.
Produktentwicklung bei Delignit AG
Paderborn

B2 Niklas Glinther ist ein gemeinsamer Kontakt,

Bjorn Stiebel - 2.
Industrial & Automotive Designer
Region Stuttgart

Vergangene: Industrial & Automotive Designer bei Scala Design Technische Produktentwicklung GmbH

&% Andreas Hofmann, Sascha Weber und 1 weiterer gemeinsamer Kontakt

Michael Frank - 2.

Entwicklung Steuerungstechnik bei Hamm AG
Tirschenreuth

== Sibylle Naumann-Edgren, Maik Behrends und 1 weiterer gemeinsamer Kontakt

David Migécs » 2.
Entwicklungsingenieur bei CIKONI GmbH
Region Stuttgart

Vernetzen

Vernetzen

Vernetzen

Vernetzen

Vernetzen

Holger, s

DIRE

GmbH



€ Akquisemanager M KING Linkedln <& CleverReach (}) bitly.com m Trello  —— SALE DIRECT GmbH é Sparkasse Gielien -7 luckycloud ﬁ Facebook

. 4 11 Y D oD
Q, Automotive AND Einkauf aa e ' -

Start Ihr Netzwerk Jobs Machrichten  Mitteilungen
Kontakte € ~ Deutschland @ ~ Aktuelles Unternehmen ~ Alle Filter Zuruicksetzen

0.000 Ergebnisse

Etwa

avigator suchen

Sebastian Bunzendahl - 2. 3
Group Purchasing Director: Kayser Automotive Systems GmbH - Einkauf 4.0 | Procurement 4.0...

cinbeck

*m

Holger, 1

stry40, #purchasing40 und #procurement40 I

erinnen « Peter H. Scherf, Steffen Bunse und 4 weitere gemeinsame Kontakte

Marc Scherer -« 2.

Leiter Einkauf bei Brock Kehrtechnik GmbH & Co. KG
Bochum

k GmbH

]
[a]
o

- . - . . . .
a2 Werner Schmitz, Uwe Rimenapp und 12 weitere gemeinsame Kontakte

Madina Ablyakimova - 2
Project Buyer bei RECARO Automotive

Region Stu r

ECARO Automotive

gene: Plant Logistics Off

weiterer gemeinsamer Kontakt

Till Nahrmann - 2

Procurement Specialist bei INEQS Automotive
Stut

>lrate

Ker scher Einkauf

82 Uwe Riimenapp, Michael Tausch und 1 weiterer gemeinsamer Kontakt

Kai Maihofer - 2
Manager Purchasing / Gruppenleiter Serieneinkauf @ STIHL

Alfdorf

o @ © O




Maschinenbau

® Suchen

= Schlagworter: Maschinenbau = Kontaktgrad:Kontakte 2. Grades

= Land Dewtschland ® Bundesland: Bayern

% Position (heute): Geschaftsfiihrer

® Kontakigrad:Kontakte 3. Grades und hiher

Vertriebsgeheimnis: Verfeinere Deine Ergebnisse!

Sieh Dir diese Ergebnisse direkt in ProBusiness an, nutz die effizienten
Filtermidglichkeiten und speicher gefundene Kontakte gleich als relevante
Leads ab.

Mame Unternehmen {jetzt)

Position (heute) unternehmen {worher)

Geschaftsfiihrer|

Position (vorher) Tatigheitsfeld

w
Fahigkeiten & Kenntnisse Branche (jetzt)
S
ch suche Hochschulen
Kontaktgrad Beschaftigungsart
"4 e

6972 Mitglieder passen zu Deinen Suchkriteri

rF. BA=vtirs Eniebiie

Tipps fiir Deine Suche (7}

Bundesland

Bayern

ort

Karrierastufe

Sprache

Weniger Suchoptionen »

Relevanteste zuerst e

SALEDIRE

DIRECT

GmbH



Mitglieder Jobs Events News Gruppen unternehmen

Medizintechnik

*® Suchen

» Land:Deutschland = Position (heute): Einkauf

# Schlagwdrter: Medizintechnik = Kontaktgrad:Komntakte 2. Grades # Kontakigrad-Kontakte 3. Grades und hdher

Vertriebsgeheimnis: Verfeinere Deine Ergebnisse!

Sieh Dir diese Ergebnisse direkt im ProBusiness an, nutz die effizienten
Filtermoglichkeiten und speicher gefundene Kontakte gleich als relevante

Leads ab.
Mame Unternshmen {jetzt)
Position (heuts) Unternehmen {vorher)
Einkauf]
Position (vorher) Tatigheitsfeld
w
Fahigkeiten & Kenntnisse Branche (jetzt]
St
ch suche Hochschulen
Kontaktgrad Beschaftigungzart
~ W

1786 Mitglieder passen zu Deinen Suchkriterie

Tipps fiir Deine Suche (7
Land

Bundesland

Karrierestufe

Sprache

‘Weniger Suchoptionen »

Relevantests zuerst b




Kontaktpunkte kreieren

Posts von Kontakten liken und kommentieren

Eigene Posts veroffentlichen

Reaktionen auf eigene Posts — Kontaktanfrage etc.
Geburtstagsgratulation

Gratulation zum Namenstag — ggf. mit Hintergriinden
Reaktion auf Beférderung oder neuen Job

In Gruppen liken, kommentieren u. posten

Freemium zum Download anbieten — mit Landingpage
Ggf. konkrete Leistungen anbieten (Vorsicht!)

==



Content-Marketing

Der Turbo fur Sichtbarkeit und Positionierung

* Grundfrage:

 Was interessiert unsere Wunschkunden?

e Sichtbarkeit fir die Wunschkunden kreieren!
e (Qualitat geht vor Quantitat

— Content der Interessiert vs. Katzenvideos und Hundebilder

e

Interessante Themen Headlines Inhalte produzieren Veroffentlichung
sammeln (Uberschriften) planen
entwickeln




s Holger Steitz

Ich werde

bt Juise suin, nur wei bt gufaile!

weil ich

ein in meinen A

nd offen mein

srgen und me:

o Zuke 1 und schreiben, dazs Verkaufer e

& Kenntrizse, Empathie

T GmbH * 17. Marz

s Holger Steitz
Vertr zellenz fiir den M

6 wirklich gute Griinde fiir Telefon-Akquise|

Ich nehme heute mal all meinen Mut zusammen und wage etwas wirklich Verwegenes. Vielleicht l6se ich damit ja einen richtigen
Shitstorm aus aber irgenduie ist es mir ein inneres Bediirfnis, meiner unbedeutenden Meinung wieder einmal Ausdruck zu
verleihen.

Ich bin sauer! @

Ich mochte eine Lanze brechen fiir die gute alte Telefonakquise.

Aus meiner Sicht ist sie auch heutzutage noch ein sehr wichtiger Baustein eines erfolgreichen und auf Wachstum ausgerichteten
Vertriebsprozesses.

Eigentlich bin ich ein eher ruhiger Vertreter unc ... m

Auch, wenn in Posts und Beitragen suggeriert wird, dass man ohne Kaltakquise und ohne l&stiges telefonieren neue Kunden
anziehen kann wie ein Magnet eine Miinze.

Ich bin der Meinung, dass Telefonakquise - gerade in der heutigen Zeit - unverzichtbar ist und versuche dies in meinem neuen
Blogbeitrag mit sechs guten Griinden zu unterstreichen.

Folgen Sie bitte dem Link in den Kommentaren.

Ich freue mich auf Ihr Feedback!

I cefsis mie 2> Teten

I i @

5 Kommentare
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Aus der Online- in die Offline-Welt
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Aus der Online- in die Offline-Welt

Kundenqualifizierung

Hallo Herr/Frau .... Vorname, Name von der Firma xy.

Wir sind ja bereits Giber XING (Linkeln) vernetzt und jetzt wollte ich einfach mal kurz
personlich mit Thnen sprechen.

Vielleicht haben Sie ja schon auf meinem Profil gesehen, dass ich als Trainer, Berater
und Coach meist mittelstandische Unternehmen dabei unterstiitze, den Vertrieb und
die Neukunden-Gewinnung erfolgreicher zu gestalten.

Ich wollte kurz nachfragen, inwieweit bei lhnen aktuell Projekte (Anschaffungen,
Investitionen etc.) anstehen, bei denen ich Sie unterstitzen kann.

oder
e Aktion

* Alternativangebot
* Etc.




Ziel- und Gezielte Suche
Wunschkunden Wunschkunden-
Ansprechpartner AP’s

Wer sind wir...
Was bieten wir...

KontaktbegriiBung Kontaktpunkte
Filter kreieren

: Personliches
Telefonische .
Gesprach
Kontaktaufnahme )
Bedarfsermittlung

Kontaktanfrage

Content-Marketing




o vk wnheE

Kontaktanfragen versenden (10/Tag)
Einladungen prifen und annehmen
BegrulRungsnachricht senden
Geburtstagsgratulation

Ggf. neuen Post veroffentlichen

Newsfeed durchscrollen und interessante
Beitrage liken oder kommentieren

Kommentare untern eigene Post
beantworten

Nachrichten beantworten und ggf. Telcos
vereinbaren




Organisation

Akademie Hessen

AL, )
:;—t”;_xonfldos

Montag

Dienstag

Mittwoch

Donnerstag

Freitag

Samstag

Sonntag

07:30

08:00

08:30

09:00

Biirozeit

09:30

10:00

10:30

11:00

11:30

12:00

12:30

13:00

13:30

14:00

14:30

15:00

15:30

16:00

16:30

17:00

17:30

18:00

18:30

19:00




Organisation

Akademie Hessen

AL, "
_Xenfldos

Montag

Dienstag

Mittwoch

Donnerstag

Freitag

Samstag

Sonntag

07:30

09:00

Biirozeit

09:30

10:00

10:30

11:00

11:30

12:00

12:30

13:00

13:30

14:00

14:30

15:00

15:30

16:00

16:30

17:00

17:30

18:00

18:30

19:00




Organisation

Akademie Hessen

AL, )
:;—t”;_xonfldos

Montag

Dienstag

Mittwoch

Donnerstag

Freitag
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Zusammenfassung

Social-Selling bringt neue Kunden
und Opportunities, unabhangig
von Zeit und Ort

Im Vordergrund steht das
zielgerichtete Netzwerken

Neue Kontakte sollten unter der
Pramisse des gegenseitigen
Mehrwerts stehen

Social-Selling erfordert Kontinuitat
und Konsequenz

Eine Geschaftsbeziehung ist nicht
das primare Ziel sondern die
logische Folge des effektiven
Online-Netzwerkens
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SALEDIRECT

Vertriebs-Exzellenz fur den Mittelstand

SALE DIRECT GmbH

Bahnhofstrafle 10
D-35469 Allendorf (GieBen)

Tel. +49-64 07-404 84-0
Mob. +49-162-6093 693
info@sale-direct.de
www.sale-direct.de

Vielen Dank fir die Aufmerksamkeit
und viel Erfolg bei der Umsetzung!

lhr

Holger Stecty
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